ZAWOD DLA CIEBIE - TECHNIK HANDLOWIEC

Wychodzac naprzeciw zapotrzebowaniu na rynku pracy Zespdt Szkét im. Jarostawa lwaszkiewicza zamierza w roku
szkolnym 2020/2021 wznowi¢ ksztatcenie w technikum handlowym.

Technik handlowiec to prestizowy, nowoczesny, atrakcyjny i aktualnie najbardziej poszukiwany zawdd na rynku pracy.
Handlowcy na co dzien organizujg prace w zakresie sprzedazy i obstugi klientow, prowadza dziatania reklamowe,
negocjacyjne i marketingowe, organizujg i prowadzg dziatalno$¢ handlowa, zarzadzajg firmg handlowa. Przedstawiciel
handlowy znajduje zatrudnienie praktycznie w kazdej branzy. Jego praca kojarzy sie ze stuzbowym laptopem, samochodem
i nienormowanym czasem pracy. Nalezy jednak pamieta¢, ze to praca, wymagajgca odpowiednich predyspozycji
i zaangazowania. Przedstawiciel handlowy musi pozyskiwa¢ nowych klientow dla przedsiebiorstwa, w ktérym pracuje. Do
jego obowigzkow nalezy ponadto zawieranie umow, obstuga klienta czy utrzymywanie kontaktéw z obecnymi klientami. Na
jego barkach spoczywa m.in. budowanie wizerunku firmy, czyli to, jak bedzie postrzegana przez klientéw, spoteczeristwo
czy konkurencje.

Technik handlowiec powinien zna¢ zagadnienia dotyczace:

sporzadzania i zawierania uméw kupna-sprzedazy,

przygotowywania ofert handlowych,

prowadzenia negocjacji z dostawcami, klientami,

organizowania przeptywu towardéw lub realizacji ustugi,

kontroli towaréw przeznaczonych do sprzedazy pod wzgledem ilosciowym, jakosciowym, cenowym, a takze
zabezpieczania go przed uszkodzeniem, dbania o odpowiednie opakowania i jego oznakowanie,
dokonywania inwentaryzacji towaréw,

opracowywania strategii sprzedazowej,

przygotowywania raportow sprzedazowych,

monitorowania stanu magazynéw,

wspotpracy z dziatem marketingu i reklamy.
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Aby osiggac zatozone cele technik handlowiec musi zna¢ doskonale wszelkie techniki sprzedazowe i negocjacyjne,
Handlowcy majg do czynienia z klientami. W zwigzku z tym muszg posiadac¢ nie tylko odpowiednig wiedze, ale tez
nienaganng kulture osobistg, aparycje, zdolnosci negocjacji.

Nauka w technikum trwa 5 lat. W programie nauczania znajdujg sie przedmioty zawodowe teoretyczne i praktyczne
z zakresu: marketingu, , sprzedazy towardow, sprzedazy internetowej, towaroznawstwa organizacji pracy hurtowni,
pracowni handlu, rachunkowosci handlowej, jezyka angielskiego w handlu, obstugi kas fiskalnych i nowoczesnych
programdéw magazynowo-sprzedazowych firmy InsERT.

Przedmiot realizowany w zakresie rozszerzonym — jezyk obcy
Edukacja konczy sie matura oraz uzyskaniem tytutu technika handlowca po zdaniu egzaminu z dwoéch kwalifikacji:

HAN.O1. Prowadzenie sprzedazy(Egzamin pod koniec Il semestru klasy trzeciej)
HAN.02. Prowadzenie dziatarh handlowych. (Egzamin pod koniec | semestru klasy pigtej).
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Egzamin zawodowy jest dla ucznia obowigzkowy. Nie przystapienie do egzaminu oznaczac bedzie brak promocji do klasy
programowo wyzszej. Uczen, ktéry w technikum uzyska kwalifikacje zawodowe bedzie z kolei korzystat z preferencji na
maturze — nie musi zdawac przedmiotu dodatkowego.

Osmiotygodniowa praktyka zawodowa podzielona na 2 czesci organizowana jest przez szkote w atrakcyjnych firmach na
terenie Warszawy, Sochaczewa i okolic. Oprécz praktyk zawodowych w technikum handlowym mtodziez bedzie miata
mozliwo$¢ zdobycia dodatkowego do$wiadczenia zawodowego poprzez udziat w innowacji pedagogicznej ,,MLODZIEZOWE
MINI PRZEDSIEBIORSTWO”. Celem tej innowacji jest przygotowanie do prowadzenia witasnej dziatalnosci gospodarczej,
pokazanie szans i zagrozen wynikajgcych z samozatrudnienia oraz ksztattowanie niezbednych postaw i umiejetnosci
w zakresie przedsiebiorczosci. Uczniowie — wspdlnicy mini przedsiebiorstwa szukajg pomystu na produkt badz ustuge,
przygotowujg biznesplan przedsiewziecia, gromadzg niezbedny kapitat, podejmujg dziatania marketingowe, produkujg
i sprzedajg swoje produkty badz ustugi oraz prowadza dokumentacje finansowg swojej firmy.

Po ukonczeniu szkoty i zdobyciu zawodu technik handlowiec mozna znalez¢ zatrudnienie w dziatach handlowych firm,
instytucjach promocji, reklamy i marketingu, jako przedstawiciel handlowy, merchandiser, menedzer produktu, doradca
klienta, pracownik dziatu marketingu, dziatu obstugi klienta, pracownik agencji reklamowej lub prowadzi¢ wtasng firme
handlowg. Moina réwniez dalej ksztatci¢ sie:w ramach studiéw licencjackich lub magisterskich na uczelniach
ekonomicznych na kierunkach handel i marketing, ekonomia, zarzadzanie itp. lub realizowa¢ wtasng Sciezke kariery
zawodowe] w wybranej specjalnosci.

Serdecznie zapraszamy do nauki w zawodzie technik handlowiec w Zespole Szkét im. Jarostawa lwaszkiewicza
w Sochaczewie w roku szkolnym 2020/2021.



