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WYMAGANIA EDUKACYJNE NIEZBĘDNE DO UZYSKANIA POSZCZEGÓLNYCH 

ŚRÓDROCZNYCH I ROCZNYCH OCEN KLASYFIKACYJNYCH 

SPR)EDAŻ W REKLAMIE 

Kl. I 

Wymagania edukacyjne 

Ocena Nazwa ĚǌŝĂųƵ  ͗

I. PƌŽĚƵŬƚǇ ŝ ƵƐųƵŐŝ ƌĞŬůĂŵŽǁĞ 

DŽƉƵƐǌĐǌĂũČĐǇ 

 ǌŶĂ ƉŽũħĐŝĞ ƉƌŽĚƵŬƚƵ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ 

 ǁǇũĂƑŶŝĂ ƉŽũħĐŝĂ ͗ũĂŬŽƑđ ͕ǁĂƌƚŽƑđ ƵǏǇƚŬŽǁĂ͕ ŽĚďŝſƌ ũĂŬŽƑĐŝŽǁǇ͕ ŶŽƌŵĂ 

 ŽŵĂǁŝĂ ĨƵŶŬĐũĞ ŽƉĂŬŽǁĂŷ͖ 
 ŬůĂƐǇĨŝŬƵũĞ ŽƉĂŬŽǁĂŶŝĂ ǁĞĚųƵŐ ƌſǏŶǇĐŚ ŬƌǇƚĞƌŝſǁ͖ 
 ŽŬƌĞƑůĂ ǁƉųǇǁ ŽƉĂŬŽǁĂŷ ŶĂ ƑƌŽĚŽǁŝƐŬŽ͖ 
 ƉƌŽƉŽŶŽǁĂđ ƐƉŽƐŽďǇ ŽŐƌĂŶŝĐǌĂŶŝĂ ŽĚƉĂĚſǁ ŽƉĂŬŽǁĂŶŝŽǁǇĐŚ͖ 
 ŽŬƌĞƑůŝđ ǌŶĂĐǌĞŶŝĞ ǌŶĂŬŽǁĂŶŝĂ ƚŽǁĂƌſǁ͖ 
 ƉƌǌĞĂŶĂůŝǌŽǁĂđ ŽǌŶĂŬŽǁĂŶŝĞ ŶĂ ǁǇďƌĂŶǇĐŚ ƚŽǁĂƌĂĐŚ͘ 
 ƉƌǌĞĚƐƚĂǁŝđ ǌĂƐĂĚǇ ƉƌǌĞĐŚŽǁǇǁĂŶŝĂ ƚŽǁĂƌſǁ ǁ ŵĂŐĂǌǇŶŝĞ͖ 
 ƉŽĚĂđ ƉŽũħĐŝĞ ũĂŬŽƑĐŝ ƚŽǁĂƌſǁ 

Dostateczny 

 charakteryzuje elementy oferty handlowej 

 ǁǇŵŝĞŶŝĂ ƌŽĚǌĂũĞ ƉƌŽĚƵŬƚſǁ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ 

 ƐĐŚĂƌĂŬƚĞƌǇǌŽǁĂđ ƉŽƐǌĐǌĞŐſůŶĞ ƌŽĚǌĂũĞ ŽƉĂŬŽǁĂŷ͖ 
 ĚŽďƌĂđ ŽƉĂŬŽǁĂŶŝĞ ĚŽ ŬŽŶŬƌĞƚŶĞŐŽ ƚŽǁĂƌƵ͖ 
 ƐŬůĂƐǇĨŝŬŽǁĂđ ǌŶĂŬŝ ƚŽǁĂƌŽǁĞ͖ 
 ŽŬƌĞƑůŝđ ĐǌǇŶŶŝŬŝ ǁƉųǇǁĂũČĐĞ ŶĂ ũĂŬŽƑđ͖ 
 ŽŬƌĞƑůŝđ ĐĞůĞ ŶŽƌŵĂůŝǌĂĐũŝ͖ 
 ƉƌǌĞĚƐƚĂǁŝđ ƌodzaje norm; 

 ŽŬƌĞƑůĂ ǌĂƐĂĚǇ ƉŽďŝĞƌĂŶŝĂ ƉƌſďĞŬ͖ 
 ĚŽŬŽŶĂđ ŽĚďŝŽƌƵ ũĂŬŽƑĐŝŽǁĞŐŽ ƚŽǁĂƌſǁ͖ 
 ƌŽǌƌſǏŶŝĂ ǁĂĚǇ ƚŽǁĂƌſǁ 

 ǌŶĂ ƉƌǌĞƉŝƐǇ ĚŽƚǇĐǌČĐĞ ũĂŬŽƑĐŝ͕ ǁ ƚǇŵ HACCP ƐƚŽƐŽǁĂŶĞ ǁ ŚĂŶĚůƵ 

Dobry 

 ƐƉŽƌǌČĚǌĂ ŽĨĞƌƚǇ ŚĂŶĚůŽǁĞ 

 wskazuje nowe trendy w opakowaniach 

 analizuje oznakowanie na wybranych towarach 

 przedstawia rodzaje norm; 

 ŽŬƌĞƑůĂ ǌĂƐĂĚǇ ƉŽďŝĞƌĂŶŝĂ ƉƌſďĞŬ͖ 
 ĚŽŬŽŶƵũĞ ŽĚďŝŽƌƵ ũĂŬŽƑĐŝŽǁĞŐŽ ƚŽǁĂƌſǁ͖ 
 ŝĚĞŶƚǇĨŝŬƵũĞ ƉƌǌĞƉŝƐǇ ĚŽƚǇĐǌČĐĞ ũĂŬŽƑĐŝ͕ ǁ ƚǇŵ HACCP ƐƚŽƐŽǁĂŶĞ ǁ ŚĂŶĚůƵ 

Bardzo dobry 

 ŽŬƌĞƑůĂ ǁƉųǇǁ ŽƉĂŬŽǁĂŷ ŶĂ ƑƌŽĚŽǁŝƐŬŽ͖ 
 propoŶƵũĞ ƐƉŽƐŽďǇ ŽŐƌĂŶŝĐǌĂŶŝĂ ŽĚƉĂĚſǁ ŽƉĂŬŽǁĂŶŝŽǁǇĐŚ͖ 
 ĐŚĂƌĂŬƚĞƌǇǌƵũĞ ĐĞƌƚǇĨŝŬĂĐũħ͖ 
 ƵƐƚĂůĂ ƐƉŽƐŽďǇ ŽƉƌĂĐŽǁĂŶŝĂ ŽĨĞƌƚǇ ǁ ƌſǏŶǇĐŚ ĨŽƌŵĂĐŚ ƐƉƌǌĞĚĂǏǇ ƉƌŽĚƵŬƚſǁ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ 

CĞůƵũČĐǇ 

 ƉŽƐŝĂĚĂ ĚŽĚĂƚŬŽǁČ ǁŝĞĚǌħ ǌŶĂĐǌŶŝĞ ǁǇŬƌĂĐǌĂũČĐČ ƉŽǌĂ ƉƌŽŐƌĂŵ ŶĂƵĐǌĂŶŝĂ  ͕ 
 samŽĚǌŝĞůŶŝĞ ŝ ƚǁſƌĐǌŽ ƌŽǌǁŝũĂ ƐǁŽũĞ ǌĂŝŶƚĞƌĞƐŽǁĂŶŝĂ  ͕ 
  ƵĐǌĞƐƚŶŝĐǌǇ ǁ ŬŽŶŬƵƌƐĂĐŚ  ŝ ƵǌǇƐŬƵũĞ ǁǇƌſǏŶŝĂũČĐĞ ǁǇŶŝŬŝ͕  
  ǁ ƐƉŽƐſď ŶŽǁĂƚŽƌƐŬŝ ƉƌĞǌĞŶƚƵũĞ ƉƌŽĚƵŬƚǇ ƌĞŬůĂŵŽǁĞ 

II. NĞŐŽĐũĂĐũĞ ƐƉƌǌĞĚĂǏŽǁĞ 

DŽƉƵƐǌĐǌĂũČĐǇ 

 

 ƌŽǌƌſǏŶŝĂ ǌĂĐŚŽǁĂŶŝĂ ŬůŝĞŶƚĂ  
  wymienia kryteria segmentacji rynku  



 ǁǇũĂƑŶŝĂ ǌĂƐĂĚǇ ƌŽǌŵŽǁǇ ƐƉƌǌĞĚĂǏŽǁĞũ 
 zna zasady i metody negocjacji  

 ǌŶĂ ǁǌŽƌǇ ĚŽŬƵŵĞŶƚſǁ ƐƉƌǌĞĚĂǏǇ ƉƌŽĚƵŬƚſǁ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ 

 ǌŶĂ ǌĂƐĂĚǇ ŽďƐųƵŐŝ ŬůŝĞŶƚſǁ   
 ǁǇŵŝĞŶŝĂ ĚǌŝĂųĂŶŝĂ ƉƌŽŵŽĐǇũŶĞ ƉƌǌǇ ŽďƐųƵĚǌĞ ŬůŝĞŶƚſǁ 

 ƉŽƚƌĂĨŝ ŽŬƌĞƑůŝđ ƉƌĞĨĞƌĞŶĐũĞ ĚŽďƌĂŶĞũ ŐƌƵƉǇ 

Dostateczny 

 klasyfikuje zachowania klienta  

 wymienia kryteria segmentacji rynku  

 ǁǇũĂƑŶŝĂ ǌĂƐĂĚǇ ƌŽǌŵŽǁǇ ƐƉƌǌĞĚĂǏŽǁĞũ  
 ƉƌĞǌĞŶƚƵũĞ ŽĨĞƌƚħ ƐƉƌǌĞĚĂǏǇ ƉƌŽĚƵŬƚſǁ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ  
 charakteryzuje dokumenty ƐƉƌǌĞĚĂǏǇ ƉƌŽĚƵŬƚſǁ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ  
 ŽŬƌĞƑůĂ ŬŽƐǌǇŬ ŽĨĞƌŽǁĂŶǇĐŚ Ěſďƌ 

Dobry 

 klasyfikuje zachowania klienta  

 omawia kryteria segmentacji rynku  

 ƉƌǌĞƉƌŽǁĂĚǌĂ ƐĞŐŵĞŶƚĂĐũħ ƌǇŶŬƵ  
 prezentuje segmentacje rynku  

 ǁǇũĂƑŶŝĂ ǌĂƐĂĚǇ ƌŽǌŵŽǁǇ ƐƉƌǌĞĚĂǏŽǁĞũ  
 ƉƌĞǌĞŶƚƵũĞ ŽĨĞƌƚħ ƐƉƌǌĞĚĂǏǇ ƉƌŽĚƵŬƚſǁ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ 

 ƚƌĂĨŶŝĞ ǁǇŬŽƌǌǇƐƚƵũĞ ǁŝĞĚǌħ ŝ ƵŵŝĞũħƚŶŽƑĐŝ ǁ ƌĞĂůŝǌĂĐũŝ ǌĂĚĂŶŝĂ ƉƌĂŬƚǇĐǌŶĞŐŽ͘ 
 ƉƌĂǁŝĚųŽǁŽ ƌŽǌƉŽǌŶĂũĞ͕ ƉŽƌǌČĚŬƵũĞ͕ ŐƌƵƉƵũĞ ǌĚŽďǇƚČ ǁŝĞĚǌħ ŝ ƵŵŝĞũħƚŶŽƑĐŝ 

Bardzo dobry 

 klasyfikuje zachowania klienta  

 omawia kryteria segmentacji rynku  

 ƉƌǌĞƉƌŽǁĂĚǌĂ ƐĞŐŵĞŶƚĂĐũħ ƌǇŶŬƵ  
 prezentuje segmentacje rynku  

  ƚǁſƌĐǌŽ ƉƌǌĞƉƌŽǁĂĚǌĂ ƌŽǌŵŽǁħ ƐƉƌǌĞĚĂǏŽǁČ  
 ͘ƉƌĞǌĞŶƚƵũĞ ŽĨĞƌƚħ ƐƉƌǌĞĚĂǏǇ ƉƌŽĚƵŬƚſǁ ŝ ƵƐųƵŐ ƌĞŬůĂŵŽǁǇĐŚ  
 stosuje ĚǌŝĂųĂŶŝĂ ƉƌŽŵŽĐǇũŶĞ ƉƌǌǇ ŽďƐųƵĚǌĞ ŬůŝĞŶƚſǁ 

 dokonuje analizy sposoďſǁ ƌĞĂůŝǌĂĐũŝ ǌĂŵſǁŝĞŷ  

CĞůƵũČĐǇ 

 ƉŽƐŝĂĚĂ ĚŽĚĂƚŬŽǁČ ǁŝĞĚǌħ ǌŶĂĐǌŶŝĞ ǁǇŬƌĂĐǌĂũČĐČ ƉŽǌĂ ƉƌŽŐƌĂŵ ŶĂƵĐǌĂŶŝĂ  ͕ 
 ƐĂŵŽĚǌŝĞůŶŝĞ ŝ ƚǁſƌĐǌŽ ƌŽǌǁŝũĂ ƐǁŽũĞ ǌĂŝŶƚĞƌĞƐŽǁĂŶŝĂ  ͕ 
  ƵĐǌĞƐƚŶŝĐǌǇ ǁ ŬŽŶŬƵƌƐĂĐŚ ŝ  ƵǌǇƐŬƵũĞ ǁǇƌſǏŶŝĂũČĐĞ ǁǇŶŝŬŝ͕  
 ƉŽĚĞũŵƵũĞ Ɛŝħ ǁǇŬŽŶĂŶŝĂ ǌĂĚĂŷ ĚŽĚĂƚŬŽǁǇĐŚ͕ ǌŶĂĐǌŶŝĞ ǁǇŬƌĂĐǌĂũČĐǇĐŚ ƉŽǌĂ ƉŽĚƐƚĂǁħ ƉƌŽŐƌĂŵŽǁČ 

 ƵŵŝĞ  ƌŽǌǁŝČǌǇǁĂđ ǌĂŝƐƚŶŝĂųĞ ƉƌŽďůĞŵǇ  ǁ ƌŽǌŵŽǁŝĞ ǌ ŬŽŶƐƵŵĞŶƚĞŵ 

 stosuje nowatorskie ĚǌŝĂųĂŶŝĂ ƉƌŽŵŽĐǇũŶĞ ƉƌǌǇ ŽďƐųƵĚǌĞ ŬůŝĞŶƚſǁ 

WǇŵĂŐĂŶŝĂ ŶĂ ŽĐĞŶħ ǁǇǏƐǌČ ŽďĞũŵƵũČ ƌſǁŶŝĞǏ ǁǇŵĂŐĂŶŝĂ ŶĂ ŽĐĞŶǇ ;ŽĐĞŶħͿ ŶŝǏƐǌĞ͘ 

OĐĞŶŝĂŶŝĞ ƵĐǌŶŝĂ Ž ƐƉĞĐũĂůŶǇĐŚ ƉŽƚƌǌĞďĂĐŚ ĞĚƵŬĂĐǇũŶǇĐŚ ĚŽƐƚŽƐŽǁĂŶĞ ũĞƐƚ ĚŽ ũĞŐŽ ŝŶĚǇǁŝĚƵĂůŶǇĐŚ ŵŽǏůŝǁŽƑĐŝ͘ UǁǌŐůħĚŶŝĂ ŽŶŽ 
ǌĂůĞĐĞŶŝĂ ŽƉŝŶŝŝ ůƵď ŽƌǌĞĐǌĞŶŝĞ PPP͕ ũĞŐŽ ǌĂĂŶŐĂǏŽǁĂŶŝĞ ǁ ƉƌŽĐĞƐ ĚǇĚĂŬƚǇĐǌŶǇ ŽƌĂǌ ƉŽƐƚħƉǇ ǁ ŶĂƵĐĞ͘ 

  


