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WYMAGANIA EDUKACYJNE  

NIEZBĘDNE DO UZYSKANIA POSZCZEGÓLNYCH ŚRÓDROCZNYCH I ROCZNYCH OCEN 

KLASYFIKACYJNYCH 

 

D)IAŁALNOŚĆ PR)EDSIĘBIORSTWA 

Kl. II 

Wymagania edukacyjne 

Ocena Nazwa ĚǌŝĂųƵ͗ 

I. WƐƉſųƉƌĂĐĂ ǌ ŬŽŶƚƌĂŚĞŶƚĂŵi 

DŽƉƵƐǌĐǌĂũČĐǇ 

na ŽĐĞŶħ ĚŽƉƵƐǌĐǌĂũČĐČ ƵĐǌĞŷ potrafi: 

- ǌĂƉĂŵŝħƚĂđ ǁŝĂĚŽŵŽƑĐŝ ŬŽŶŝĞĐǌŶĞ ĚŽ ĞůĞŵĞŶƚĂƌŶĞũ ŽƌŝĞŶƚĂĐũŝ ǁ ƚƌĞƑĐŝĂĐŚ ĚĂŶĞŐŽ ĚǌŝĂųƵ ƚĞŵĂƚǇĐǌŶĞŐŽ ŝ ǌ ƉŽŵŽĐČ 
ŶĂƵĐǌǇĐŝĞůĂ ƵŵŝĞđ ũĞ ŽĚƚǁŽƌǌǇđ͕ 
- ǁǇŵŝĞŶŝđ ƌŽĚǌĂũĞ negocjacji, 

- ǁǇŵŝĞŶŝđ ƚĞĐŚŶŝŬŝ ŶĞŐŽĐũŽwania, 

- ǁǇŵŝĞŶŝđ podstawowe zasady etyki w biznesie 

- ǁǇŵŝĞŶŝđ ƌŽĚǌĂũĞ ǌĞďƌĂŷ 

Dostateczny 

na ŽĐĞŶČ ĚŽƐƚĂƚĞĐǌŶČ ƵĐǌĞŷ potrafi: 

- ǌĂƉĂŵŝħƚĂđ ƉŽĚƐƚĂǁŽǁĞ ǁŝĂĚŽŵŽƑĐŝ ĚůĂ ĚĂŶĞŐŽ ĚǌŝĂųƵ ƚĞŵĂƚǇĐǌŶĞŐŽ ŝ  ƐĂŵŽĚǌŝĞůŶŝĞ ũĞ ƉƌĞǌĞŶƚŽǁĂđ͕ 
- ƐĐŚĂƌĂŬƚĞƌǇǌŽǁĂđ rodzaje negocjacji, 

- ƐĐŚĂƌĂŬƚĞƌǇǌŽǁĂđ techniki negocjowania, 

- ƐĐŚĂƌĂŬƚĞƌǇǌŽǁĂđ podstawowe zasady etyki w biznesie, 

- ƐĐŚĂƌĂŬƚĞƌǇǌŽǁĂđ ƌŽĚǌĂũĞ ǌĞďƌĂŷ,  

- ǁǇŵŝĞŶŝđ ƌŽĚǌĂũĞ ŬŽŶĨůŝŬƚſǁ 

- ǁǇŵŝĞŶŝđ podstawowe zasady etyki w biznesie 

Dobry 

na ŽĐĞŶČ ĚŽďƌČ ƵĐǌĞŷ ƉŽtrafi: 

- ƉƌǌĞĚƐƚĂǁŝđ ŽŵĂǁŝĂŶČ ŶĂ ǌĂũħĐŝĂĐŚ ƉƌŽďůĞŵĂƚǇŬħ ŶĂ ƉŽǌŝŽŵŝĞ ƌŽǌƐǌĞƌǌŽŶǇŵ ŽƌĂǌ ǁ ƐƉŽƐſď ůŽŐŝĐǌŶǇ ŝ ƐƉſũŶǇ ũČ 
ƉƌĞǌĞŶƚŽǁĂđ͕ 
- ƉƌŽǁĂĚǌŝđ Ŷegocjacje w typowych sytuacjach, 

- ǌĂƐƚŽƐŽǁĂđ ƚĞĐŚŶŝŬŝ ŶĞŐŽĐũŽǁĂŶŝĂ ŝ ƌŽǌǁŝČǌǇǁĂŶŝĂ ŬŽŶĨůŝŬƚſǁ͕ 
- ǌĂƐƚŽƐŽǁĂđ ƉŽĚƐƚĂǁŽǁĞ ǌasady etyki w biznesie, 

- prǌǇŐŽƚŽǁĂđ ŚĂƌŵŽŶŽŐƌĂŵ ƐƉŽƚŬĂŶŝĂ͕ 
- ƉƌǌǇŐŽƚŽǁĂđ ƐĂůħ ŬŽŶĨĞƌĞŶĐǇũŶČ, 

- ǌŽƌŐĂŶŝǌŽǁĂđ ĐǌĂƐ ǁŽůŶǇ͕ 
- ǌŽƌŐĂŶŝǌŽǁĂđ ƉŽĐǌħƐƚƵŶĞk 

Bardzo dobry 

na ŽĐĞŶħ ďĂƌĚǌŽ ĚŽďƌČ ƵĐǌĞŷ ƉŽtrafi: 

- ƉƌǌǇŐŽƚŽǁĂđ ŝ ǌĂƉƌĞǌĞŶƚŽǁĂđ ǁǇƐƚČƉŝĞŶŝĞ ŶĂ ŬŽŶĨĞƌĞŶĐũŝ͕ 
- ƉƌǌǇŐŽƚŽǁĂđ ƉƌǌǇũħĐŝĂ ŽĨŝĐũĂůŶĞ ŝ ƚŽǁĂƌǌǇƐŬŝĞ͕ 
- dokonĂđ ĂŶĂůŝǌǇ ƉƌǌǇĚǌŝĞůŽŶǇĐŚ ǌĂĚĂŷ͕ 
- ǌĂƉůĂŶŽǁĂđ ƉƌĂĐħ ǌĞƐƉŽųƵ͕ 
- ƌŽǌƉŽǌŶĂđ ŬŽŵƉĞƚĞŶĐũĞ ŝ ƵŵŝĞũħƚŶŽƑĐŝ ŽƐſď ǁ ǌĞƐƉŽůĞ͕ 
- ƌŽǌĚǌŝĞůŝđ ǌĂĚĂŶŝĂ ǁĞĚųƵŐ ƵŵŝĞũħƚŶŽƑĐŝ  ŝ ŬŽŵƉĞƚĞŶĐũŝ ĐǌųŽŶŬſǁ ǌĞƐƉŽųƵ͕ 
- zmobilizŽǁĂđ ǁƐƉſųƉƌĂĐŽǁŶŝŬſǁ ĚŽ ǁǇŬŽŶǇǁĂŶŝĂ ǌĂĚĂŷ͕ 
- ǁǇĚĂđ ĚǇƐƉŽǌǇĐũĞ ŽƐŽďŽŵ ƌĞĂůŝǌƵũČĐǇŵ ƉŽƐǌĐǌĞŐſůŶĞ ǌĂĚĂŶŝĂ͕ 
- monitoƌŽǁĂđ ũĂŬŽƑđ ǁǇŬŽŶǇǁĂŶǇĐŚ ǌĂĚĂŷ͕ 
- ŽĐĞŶŝđ ũĂŬŽƑđ ǁǇŬŽŶĂŶǇĐŚ ǌĂĚĂŷ ǁĞĚųƵŐ ƉƌǌǇũħƚǇĐŚ ŬƌǇƚĞƌŝſǁ͕ 
- ǁǇƐųƵĐŚĂđ ĂƌŐƵŵĞŶƚſǁ ŝ ǁǇũĂƑŶŝĞŷ ǁƐƉſųƉƌĂĐŽǁŶŝŬſǁ͕ 
- ĂƌŐƵŵĞŶƚŽǁĂđ ƐǁŽũĞ ĚĞĐǇǌũĞ ǁ ƌŽǌŵŽǁĂĐŚ ǌĞ ǁƐƉſųƉƌĂĐŽǁŶŝŬĂŵŝ͕ 
- ǌĂƐƚŽƐŽǁĂđ ǁųĂƑĐŝǁĞ ĨŽƌŵy komunikacji interpersonalnych 

CĞůƵũČĐǇ 

na ŽĐĞŶħ ĐĞůƵũČĐČ ƵĐǌĞŷ ƉŽwinien: 

 - ƉŽƐŝĂĚĂđ ĚŽĚĂƚŬŽǁČ ǁŝĞĚǌħ ǌŶĂĐǌŶŝĞ ǁǇŬƌĂĐǌĂũČĐČ ƉŽǌĂ ƉƌŽŐƌĂŵ ŶĂƵĐǌĂŶŝĂ͕  
- samodzieůŶŝĞ ŝ ƚǁſƌĐǌŽ ƌŽǌǁŝũĂđ ƐǁŽũĞ ǌĂŝŶƚĞƌĞƐŽǁĂŶŝĂ͕  
- ƵĐǌĞƐƚŶŝĐǌǇđ ǁ ŬŽŶŬƵƌƐĂĐŚ ŝ ŽůŝŵƉŝĂĚĂĐŚ ǁųĂƑĐŝǁǇĐŚ ĚůĂ ƉƌǌĞĚŵŝŽƚƵ ŝ ƵǌǇƐŬŝǁĂđ ǁǇƌſǏŶŝĂũČĐĞ ǁǇŶŝŬŝ͕  
- ƉŽĚĞũŵŽǁĂđ Ɛŝħ ǁǇŬŽŶĂŶŝĂ ǌĂĚĂŷ ĚŽĚĂƚŬŽǁǇĐŚ͕ ǌŶĂĐǌŶŝĞ ǁǇŬƌĂĐǌĂũČĐǇĐŚ ƉŽǌĂ ƉŽĚƐƚĂǁħ ƉƌŽŐƌĂŵŽǁČ  

II. Badania marketingowe 

 

DŽƉƵƐǌĐǌĂũČĐǇ 

na ŽĐĞŶħ ĚŽƉƵƐǌĐǌĂũČĐČ ƵĐǌĞŷ ƉŽtrafi: 

- ǁǇŵŝĞŶŝđ ƐƚƌĂƚĞŐŝĞ ŵĂƌŬĞƚŝŶŐŽǁĞ͕ 
- ǁǇŵŝĞŶŝđ  ŵĞƚŽĚǇ ŝ ƚĞĐŚŶŝŬŝ ďĂĚĂŷ ŵĂƌŬĞƚŝŶŐŽǁǇĐŚ͕ 
- ƉŽƉƌĂǁŶŝĞ͕ ǌ ƉŽŵŽĐČ ŶĂƵĐǌǇĐŝĞůĂ͕ ƌŽǌƉŽǌŶĂǁĂđ ŝ ŶĂǌǇǁĂđ ƉŽǌŶĂŶĞ ƉŽũħĐŝĂ, 

- ƐƚŽƐŽǁĂđ ƉŽƐŝĂĚĂŶĞ ǁŝĂĚŽŵŽƑĐŝ ĚŽ ǁǇŬŽŶǇǁĂŶŝĂ ĞůĞŵĞŶƚĂƌŶǇĐŚ ĐǌǇŶŶŽƑĐŝ w bardzo prostych sytuacjach 
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Dostateczny 

na ŽĐĞŶČ ĚŽƐƚĂƚĞĐǌŶČ ƵĐǌĞŷ ƉŽtrafi: 

- ǌĂƉĂŵŝħƚĂđ ƉŽĚƐƚĂǁŽǁĞ ǁŝĂĚŽŵŽƑĐŝ ĚůĂ ĚĂŶĞŐŽ ĚǌŝĂųƵ tematycznego i samodzielnie je ƉƌĞǌĞŶƚŽǁĂđ͕ 
- ƌŽǌƉŽǌŶĂđ ĞůĞŵĞŶƚǇ ŵĂƌŬĞƚŝŶŐƵ ŵŝǆ͕ 
- ƌŽǌƌſǏŶŝđ ƐƚƌĂƚĞŐŝĞ ŵĂƌŬĞƚŝŶŐŽǁĞ͕ 
- ƐĂŵŽĚǌŝĞůŶŝĞ ŝ ƉŽƉƌĂǁŶŝĞ ǁǇŬŽŶǇǁĂđ ƉƌŽƐƚĞ đǁŝĐǌĞŶŝĂ ŝ ǌĂĚĂŶŝĂ͕  
- ǁǇŬŽƌǌǇƐƚĂđ ǌĚŽďǇƚČ ǁŝĞĚǌħ ǁ ƉƌĂŬƚǇĐĞ͕ 
- ĂŬƚǇǁŶŝĞ ƵĐǌĞƐƚŶŝĐǌǇđ ǁ ƉƌĂĐĂĐŚ ŝ ǌĂĚĂŶŝĂĐŚ ǌĞƐƉŽųŽǁǇĐŚ 

Dobry 

na ŽĐĞŶČ ĚŽďƌČ ƵĐǌĞŷ ƉŽtrafi: 

- ĚŽďƌĂđ ĚǌŝĂųĂŶŝĂ marketingŽǁĞ ĚŽ ƉƌŽǁĂĚǌŽŶĞũ ĚǌŝĂųĂůŶŽƑĐŝ gospodarczej, 

- ĚŽŬŽŶĂđ ĂŶĂůŝǌǇ ƉŽƚƌǌĞďǇ ŬůŝĞŶƚſǁ ŶĂ ƉŽĚƐƚĂǁŝĞ ƉƌǌĞƉƌŽǁĂĚǌŽŶǇĐŚ ďĂĚĂŷ ĂŶŬŝĞƚŽǁǇĐŚ͕  
- ƉŽƉƌĂǁŶŝĞ ŝ ƐƉƌĂǁŶŝĞ ǁǇŬŽŶǇǁĂđ đǁŝĐǌĞŶŝĂ ŝ ŝŶŶĞ ǌĂĚĂŶŝĂ͕  
- poprawnie wykorzǇƐƚĂđ ǌĚŽďǇƚČ ǁŝĞĚǌħ ǁ ƉƌĂŬƚǇĐĞ 

Bardzo dobry 

na ŽĐĞŶħ ďĂƌĚǌŽ ĚŽďƌČ ƵĐǌĞŷ ƉŽtrafi: 

- ŽƉƌĂĐŽǁĂđ ƵƉƌŽƐǌĐǌŽŶǇ ƉůĂŶ ŵĂƌŬĞƚŝŶŐŽǁǇ͕ 
- ǌĂƉƌŽƉŽŶŽǁĂđ ĚǌŝĂųĂŶŝĂ ŵĂƌŬĞƚŝŶŐŽǁĞ ǁ ŽĚŶŝĞƐŝĞŶŝƵ ĚŽ ŬŽŶŬƌĞƚŶĞŐŽ ƉƌŽĚƵŬƚƵ͕  
- ƐƚŽƐŽǁĂđ ƉŽƐŝĂĚĂŶČ ǁŝĞĚǌħ ǁ ǁǇŬŽŶǇǁĂŶǇĐŚ ƐĂŵŽĚzielnie zadaniach teoretycznych i praktycznych, 

- ƐĂŵŽĚǌŝĞůŶŝĞ ƉƌŽƉŽŶŽǁĂđ ŵĞƚŽĚǇ ŝ ƌŽǌǁŝČǌǇǁĂđ ǌųŽǏŽŶĞ ǌĂĚĂŶŝĂ ŝ ƉƌŽďůĞŵǇ ;ƵũħƚĞ programem nauczania) 

ǁǇŬŽƌǌǇƐƚƵũČĐ ƌſǏŶŽƌŽĚŶĞ ƌŽǌǁŝČǌĂŶŝĂ͕ 
- ǁ ƉĞųŶŝ ƐĂŵŽĚǌŝĞůŶŝĞ ďƵĚŽǁĂđ ǁǇƉŽǁŝĞĚǌŝ͕ ƉŽƉĞųŶŝĂũČĐ ƐƉŽƌĂĚǇĐǌŶĞ ĚƌŽďŶĞ ƉŽŵǇųŬŝ͕  

CĞůƵũČĐǇ 

na ŽĐĞŶħ ĐĞůƵũČĐČ ƵĐǌĞŷ powinien: 

- ƉŽƐŝĂĚĂđ ĚŽĚĂƚŬŽǁČ ǁŝĞĚǌħ ǌŶĂĐǌŶŝĞ ǁǇŬƌĂĐǌĂũČĐČ ƉŽǌĂ ƉƌŽŐƌĂŵ ŶĂƵĐǌĂŶŝĂ͕  
- ƐĂŵŽĚǌŝĞůŶŝĞ ŝ ƚǁſƌĐǌŽ ƌŽǌǁŝũĂđ ƐǁŽũĞ ǌĂŝŶƚĞƌĞƐŽǁĂŶŝĂ͕  
- ƵĐǌĞƐƚŶŝĐǌǇđ ǁ ŬŽŶŬƵƌƐĂĐŚ ŝ ŽůŝŵƉŝĂĚĂĐŚ ǁųĂƑĐŝǁǇĐŚ ĚůĂ ƉƌǌĞĚŵŝŽƚƵ ŝ ƵǌǇƐŬŝǁĂđ ǁǇƌſǏŶŝĂũČĐĞ ǁǇŶŝŬŝ͕  
- podĞũŵŽǁĂđ Ɛŝħ ǁǇŬŽŶĂŶŝĂ ǌĂĚĂŷ ĚŽĚĂƚŬŽǁǇĐŚ͕ ǌŶĂĐǌŶŝĞ ǁǇŬƌĂĐǌĂũČĐǇĐŚ ƉŽǌĂ ƉŽĚƐƚĂǁħ ƉƌŽŐƌĂŵŽǁČ  

 

WǇŵĂŐĂŶŝĂ ŶĂ ŽĐĞŶħ ǁǇǏƐǌČ ŽďĞũŵƵũČ ƌſǁŶŝĞǏ ǁǇŵĂŐĂŶŝĂ ŶĂ ŽĐĞŶǇ ;ŽĐĞŶħͿ ŶŝǏƐǌĞ͘ 
Ocenianie ucznia o specjalnych potrzebach edukacyjnych dostosowane jest do jego indywŝĚƵĂůŶǇĐŚ ŵŽǏůŝǁŽƑĐŝ͘ UǁǌŐůħĚŶŝĂ ŽŶŽ 
ǌĂůĞĐĞŶŝĂ ŽƉŝŶŝŝ ůƵď ŽƌǌĞĐǌĞŶŝĞ PPP͕ ũĞŐŽ ǌĂĂŶŐĂǏŽǁĂŶŝĞ ǁ ƉƌŽĐĞƐ ĚǇĚĂŬƚǇĐǌŶǇ ŽƌĂǌ ƉŽƐƚħƉǇ ǁ ŶĂƵĐĞ͘ 
 

 

 


